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DALLO SPESOMETRO ALLTVA
QUANTI COSTI NELLO STUDIO

I commerecialisti si lamentano: la rivoluzione digitale dell amministrazione tributaria scarica troppi

oneri e costi sui professionisti. E la norma sullo split payment penalizza chi lavora con il pubblico

mento ideale per bilanci e con-
suntivi in tutti i settori, ma so-
prattutto in ambito fiscale. L'indivi-
duazione di occasioni perse e novita ef-
ficaci € un tema ricorrente, per
esempio, tra i commercialisti. Enrico
Zanetti, ex viceministro dell’Econo-
mia, commercialista e gia direttore del-
T'ufficio studi della categoria, non ha
dubbi: «Le misure piu efficaci sono sta-
te quelle che hanno riguardato I'aboli-
zione del costo del lavoro dalla base im-
ponibile Irap e lariduzione dal 27,5% al
24% dell'Tres. Ma sono state sprecate
tante occasioni in tema di semplifica-
zione: a cominciare dallo spesometro
fino ad arrivare allo split payment».
Quest’ultimo, cioé il mancato incasso
dell'lva esposta in fattura, & uno dei te-
mi pil caldi. «Lo scopo qual &> — si
chiede Giuseppe Bernoni, commercia-
lista ed ex presidente nazionale di cate-
goria —. Lo Stato vuole contrastare

I a fine della legislatura é il mo-

I'evasione. E non si fida delle aziende
perché teme che qualcuno non versi
I'lva. Cosi mette in piedi un meccani-
smo che penalizza i professionisti che
dovessero avere prevalenti rapporti
con la pubblica amministrazione per-
ché, di fatto, non riescono a scaricare
I'fva. Si tratta di un evidente disagio di
carattere finanziario perché i profes-
sionisti devono anticipare le somme.
Un’incomprensibile decisione penaliz-
zante che va contro la semplificazio-
ne».

Fatture

E poi c’¢ la vicenda spesometro che,
secondo i commercialisti, costa circa
1.600 euro I'anno ad ogni studio. «Lo
spesometro ha avuto una vita difficile
— continua Bernoni —. Abbiamo in-
cominciato prima comunicando il sal-
do delle fatture ricevute e delle fatture
emesse, poi hanno spostato i termini a

di Isidoro Trovato

3 mesi, poi a 6 mesi, poi a un anno.
Adesso, con l'ultima norma, siamo ri-
tornati a 6 mesi. Ma, non sono solo le
fatture: I'Erario vuole una serie di dati
molto specifici per cui non puoi man-
dare solo una copia del libro Iva. L'am-
ministrazione ha quindi creato un for-
mat particolare sul quale l'azienda e il
professionista devono comunicare tut-
ti questi dati. E un lavoro pi1 da conta-
bile che da professionista. Alla pari del-
I'invio della dichiarazione: dicono che
basta un clic, ma non € cosi perché é
molto pili complicato di quanto sem-
bra. Una procedura che, tra I'altro, non
rientra nemmeno tra le prestazioni ti-
piche professionali, lo facciamo per
servizio. Sono attivita in perdita nem-
meno comprese dai clienti. Il direttore
generale dell’Agenzia delle Entrate ha
assicurato che con I'introduzione della
fatturazione digitale (primo gennaio
2019) cambiera tutto? Speriamo non sia
troppo tardi».

Fisco

Enrico Zanetti (sopra), ex
vice ministro all'Economia
e Giuseppe Bernoni, ex
presidente commercialisti

Strappo generazionale

Altronodo é quello dell'equo compen-
$0, una sostanziale reintroduzione del- *
le tariffe minime, un provvedimento
che ha spaccato le categorie professio-
nali mettendo in contrapposizione
vecchi e giovani. «Capisco la contrap-
posizione generazionale — dice Zanet-
ti — ma ritengo che il ripristino del-
I'equo compenso sia una misura cor-
retta dopo che per anni ¢’¢ stato un az-
zeramento indiscriminato dei minimi
tariffari. C'¢ stato un incontrollato ec-
cesso di ribasso che ha penalizzato la
professionalita. Credo che il giusto
compromesso sia una distinzione tra
consulenza volontaria e quella per ob-
blighi dilegge (per esempioil compen-
so di un collegio sindacale): ritengo
che quest'ultima abbia bisogno di un
equo compenso che ladisciplini e latu-
teli».
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